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Erfolgsfaktoren

< Modefuhrerschaft
< Qualitatsfuhrerschaft

< Lokales Management /

Selbstverantwortung
< Differenzierte Marktbearbeitung
< Kooperation mit internationalen Marken

< Internationales Geschaftsdesign
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Schuhgrof3en

© 0-3 Jahre © 4-6 Jahre © 7-10 Jahre @ > 10 Jahre




Kinderschuh-Ein

Was wollen Eltern — was wollen Kinder?
< Kinderschuhkauf = Bedarfsdeckung

eBefindet man sich im Geschaft @Kauf sehr
wahrscheinlich
- > 2/3 kaufen (doppelt so hohe Kauferquote wie bei Erwachsenen)
- Je junger die Kinder, desto eher Kauf

@ 1. Schuhkauf =1m Alter von 10 bis 12 Monaten
@ 95% von Muttern

< Kinderfufl3e werden immer grofer

e VVerflgbarkeit von schmalen Weiten in Kindergrof3en
> 35 immer wichtiger

< Einfluss des Kindes auf Kaufentscheidung
steigt mit zunehmendem Alter

e 10-Jahrige entscheiden bereits selbststandig



Kinderschuh-Ein

Was wollen Eltern — was wollen Kinder?
Wichtigste Kriterien bel Wahl des Schuhgeschafts:

<@ Sortimentsbreite
& Art des zu kaufenden Schuhs

Low Interest Produkte

(zB Regenstiefel, Hausschuhe)
=eher Schuhfachmarkte

im untersten Preissegment B klassischer Schuhfachhandel

und Lebensmittelnandel @ Filialisten mit Markenschuhen

0 Schuhfachmarkte im untersten
Preissegment und Lebensmittelhandel

O Sonstiges



Kinderschuh-Ein |
Was wollen Eltern — was wollen Kinder?

< Freundliches und qualifiziertes Personal bel
Bedarf
e 90% Zustimmung bei Wichtigkeit
e Erwartete Beratungsqualitat daher besonders
wichtig
< Qualitat und Passform

e Je junger die Kinder, desto hdhere Anspriche
darin

< Marke, Preis und Strapazierfahigkeit
e Mit zunehmendem Alter wichtiger
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mehr Infos ...
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